Escuela o Facultad: Academia Interamericana de Derechos Humanos
Carrera: Licenciatura en Derecho con Perspectiva en Derechos Humanos
Asignatura: Comerciante y Actos de Comercio

Area del Conocimiento: Derecho Econdmico

1.- Datos Generales de la Asignatura

Nombre de la Asignatura: Comerciante y Actos de Comercio
Clave asignatura:
Nivel: Licenciatura
Carrera: Licenciatura  en
Derecho
Frecuencia (h/semana) Teoricas: 3 | Précticas: 1 | Total: 4
Requisitos Obligatorios: Ninguno Requisitos Ninguno
Sugeridos
Laboratorio: N/A
Total horas en el periodo escolar: 64
Créditos SATCA: 4
Docentes Participantes: Claustro de
Profesoras y
Profesores de

Tiempo Completo
y Colaboradores de
la Academia
Interamericana de
Derechos
Humanos.

Fecha de Elaboracion: 14 de diciembre de
2021

2.-Presentacion (descripcion sintética del programa maximo 350 palabras)

La materia de comerciante y actos de comercio es una asignatura de conocimientos especializados en
la rama del derecho privado, en especifico del derecho mercantil; toda persona que pretenda
especializarse en esta rama del derecho privado deberda contar los conocimientos, teorias,
procedimientos y habilidades en la materia.

Es un programa semestral donde se entra al estudio de los fundamentos doctrinales, técnicos y
practicos del marco regulatorio de lo que implica ser un comerciante persona fisica y comerciante
persona moral, todos y cada uno de los actos de comercio referidos en la legislacion, su origen y
clasificacion, pasando por el comercio electronico, con la finalidad de que el alumno sea capaz de
analizar, explicar y comprender todo lo anterior.




3.-Aportacion de la asignatura al Perfil del Egresado:

Desarrollard un importante conocimiento en materia de actos de comercio, las implicaciones,
derechos y obligaciones de ser comerciante, incluyendo la clasificacion de los actos de comercio
pasando incluso por el comercio electronico.

Desarrollara un conocimiento critico constructivo sobre cada uno de los temas objeto de la materia,
inclusive podra lograr la aplicacion de los derechos humanos en determinadas situaciones del
desarrollo de las unidades.

Materias de prerrequisitos Obligatorio Sugerido

N/A N/A N/A

4.-Objetivo General del Curso:

Al finalizar esta asignatura, se espera que la o el alumno sea capaz de comprender e identificar cada
uno de los actos de comercio, asi como las personas fisicas y morales que se constituyen como
comerciantes. Aprender las reglas para identificar cuando un acto es de comercio y no de naturaleza
civil.

5.- Objetivos especificos del curso

5.1 Objetivos Conceptuales
(aprender a aprender)

- Desarrollar las habilidades
juridicas  esenciales  para
construir nuevos
conocimientos relativos al
ambito juridico, a partir de los
conocimientos generales
previos, enfrentando  sus
propias ideas o conocimientos.

- Regsitrar el nuevo
conocimiento en contextos de
la realidad.

5.2 Objetivos
Procedimentales (aprender a
hacer)

- Aplicar el andlisis, sintesis,
induccion, deduccion y la
critica, de sus conocimientos
previos, para aplicar los nuevos
conocimientos en la solucion de
problemas reales de su entorno
local y global, relativos al
ambito juridico.

5.3 Objetivos Actitudinales y
Valorativos (aprender a
convivir y a ser)

- Desarrolla habilidades para
dialogar y debatir sobres
situaciones controversiales en
un ambiente de libertad y
respeto hacia la diversidad de
valores e ideas.




6.- Contenidos Tematicos

7.- Estrategias de Aprendizaje-Ensefanza

6.1 Nombrede | 6.2 Objetivos 6.3 Descripcion detallada del | Actividades Actividades Medios didacticos

Unidades especificos de las | contenido de las Unidades realizadas por el | realizadas por y recursos

Tematicas Unidades Tematicas alumno el profesor utilizados
Tematicas

Unidad 1. El alumnado | 1. Concepto de Derecho | Nota: cada Nota: cada Nota: cada

El Derecho desarrolla Mercantil. profesor(a) profesor(a) profesor(a)

Mercantil. conocimientos, seleccionara las | seleccionara las | seleccionara los
habilidades, y | 2. Ubicacion dentro del | estrategias de estrategias de | medios didacticos

actitudes para
analizar y
comprender en que
consiste el derecho
mercantil a través de
su
conceptualizacion y
ubicaciéon en la
legislacion.

Derecho Privado.

3. Separacion entre el Derecho
Mercantil y el Derecho Civil.
3.1 Surelacion.

3.2 La supletoriedad del Derecho
Civil.

3.3 La autonomia del Derecho
Mercantil.

4. El Derecho Mercantil que
regula los actos en masa.

5. El Derecho Mercantil que
regula los actos de empresa.

aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

enseflanza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca
- aula invertida.
- uso de elementos

audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-
aprendizaje




- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos

practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar

ejercicios
practicos.

-uso de TICS




- Proporcionar

bibliografia.
Unidad 2. El alumnado | 1. Fuentes formales. Nota: cada Nota: cada Nota: cada
Fuentes del desarrolla 1.1 La legislacion mercantil. profesor(a) profesor(a) profesor(a)
Derecho conocimientos, 1.1.1 Cédigo de Comercio | seleccionaralas | seleccionara las | seleccionara los
Mercantil. habilidades, y | vigente. estrategias de estrategias de medios didacticos
actitudes para | 1.1.2 Leyes mercantiles | aprendizaje que | ensefianza que |y recursos que
analizar Y | especiales. considere considere considere
comprender el pertinentes. pertinentes. pertinentes.
contenido de los | 2, Fuentes supletorias.
aspectos mas | 2.1 Usos mercantiles. - Disefio de mapas | - Exposicion de | - Uso de pizarrones.

relevantes de las
fuentes del derecho
mercantil.

2.2 La Costumbre.

3. La Jurisprudencia.

conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

temas.

- Encuadre
teodrico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca
- aula invertida.
- uso de elementos

audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-
aprendizaje

-uso de TICS




- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 3.
Actos de
Comercio.

El alumnado
desarrolla
conocimientos,

1. El acto de comercio en el
sistema de derecho mercantil.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los




habilidades, y

actitudes para
analizar y
comprender el
contenido,

supuestos y
requisitos de los

actos de comercio
para ser
considerados como
tales en el sistema
kuridico mexicano.

2. Su clasificacion.

2.1 Actos  absolutamente
mercantiles (definicion)

2.2 Actos de mercantilidad
condicionada (definicion).

2.3 Actos mercantiles
atendiendo a su fin o motivo
(definicion).

2.4 Actos mercantiles por
alguna de las personas que en
ellos intervienen (definicion).
2.5 Actos mercantiles por su
objeto (definicion).

2.6 Actos mercantiles
accesorios 0 conexos
(definicion).

2.7 Actos unilaterales

mercantiles (definicion).

estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teodrico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos

practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 4.
Analisis de los
actos de
comercio.

El alumnado
desarrolla

conocimientos, para
analizar y
comprender cada
uno de los actos de
comercio

contemplados en la

1 Actos absolutamente
mercantiles  (analisis  del
articulo 75 del Codigo de
Comercio)

2 Actos de mercantilidad
condicionada (analisis del

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.




legislacion
mercantil.

articulo 75 del Codigo de
Comercio)

3 Actos mercantiles
atendiendo a su fin o motivo
(analisis del articulo 75 del
Codigo de Comercio).

4 Actos mercantiles por
alguna de las personas que en
ellos intervienen (analisis del
articulo 75 del Codigo de
Comercio)

S5 Actos mercantiles por su
objeto (analisis del articulo 75
del Codigo de Comercio)

6 Actos mercantiles
accesorios o conexos (analisis
del articulo 75 del Codigo de
Comercio)

7 Actos unilaterales
mercantiles  (analisis  del
articulo 75 del Codigo de
Comercio).

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teodrico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 5.
Comerciante
persona fisica.

El alumnado
desarrolla
conocimientos, para
analizar y
comprender el
concepto y
requisitos para
serconsiderado

comerciante a una
persona fisica.

1. Concepto de comerciante o
empresario individual.

2. Definicion del Codigo de
Comercio.

3. Capacidad para
comerciante.

ser

4. Capacidad legal para ejercer
el comercio.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.




5. Personas incapaces para
ejercer el comercio.

6. Efectos patrimoniales del
comerciante por ejercer el
comercio.

7. Prohibiciones para ejercer
el comercio.

8. Diferencia entre
prohibicion, incompatibilidad
e incapacidad para ejercer el
comercio.

9. Perdida de la calidad de
comerciante.

10.- Comeciante
moral (concepto).

persona

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Encuadre
teodrico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 6.
La negociacion
Mercantil.

El alumnado
desarrolla
conocimientos, para
analizar y
comprender los
requisitos,
elementos y 6rganos
de este tipo de
sociedades
mercantiles.

1. Concepto.

2. Elmentos.

2.1 Clientela.

2.2 Nombre comercial
2.3 Propiedad Industrial
2.3.1 Marcas

2.3.2 Patentes

2.3.3 Derechos de autor

3. Caracteristicas.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.




- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Biblioteca
- aula invertida.
- uso de elementos

audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 7.
Obligaciones
de los
comerciantes.

El alumnado
desarrolla
conocimientos, para
analizar y
comprender las
obligaciones de los
comerciantes como
tales.

1. Publicidad Mercantil

1.1 Calidad de Comerciante
1.2 Registro Publico

1.3 Secretaria de Economia
1.3 Folio mercantil electrénico

2. Necesidad de la
contabilidad

2.1 Fundamento

2.2 Libros

2.3 Funcién

3. Libros de actas
(comerciante persona moral)

4. Otros libros
(persona moral)

sociales

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca




- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 8.
Auxiliares
mercantiles.

El alumnado
desarrolla
conocimientos, para
analizar,
comprender quienes
son y las funciones
de los auxiliares
mercantiles.

1. Factores.

1.1 Concepto
1.2 Requisitos
1.3 Funciones

2 Dependientes.
1.1 Concepto
1.2 Requisitos
1.3 Funciones

3. Corredores publicos.
3.1 Concepto
3.2 Funciones

4. Contadores publicos
4.1 Concepto
4.2 Funciones

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
ensefianza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca
- aula invertida.
- uso de elementos

audiovisuales o
escritos.




- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos
practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.

- entornos virtuales
de ensefanza-
aprendizaje

-uso de TICS




- Realizar
ejercicios
practicos.

- Proporcionar
bibliografia.

Unidad 9.
El comercio
electronico.

El alumnado
desarrolla
conocimientos, para
analizar,

comprender el
funcionamiento,
fundamento y
consecuencias
legales del comercio
electrénico.

1. Comercio electronico.
1.1 Concepto

1.2 Implicaciones

1.3 Regulacion

2. Mensaje de datos.
2.1 Definicion

2.2 Supuestos

2.3 Acuse de recibo

3. La firma electronica.
3.1 Concepto
3.2 Implicaciones

4. Firma electronica avanzada.
4.1 Concepto
4.2 Implicaciones

5. Los certificados.
5.1 Contenido

5.2 Validez

5.3 Efectos

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
aprendizaje que
considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara las
estrategias de
enseflanza que
considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

Nota: cada
profesor(a)
seleccionara los
medios didacticos
y recursos que
considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales

de ensefianza-
aprendizaje




- Aprendizaje
basado en
proyectos.

- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos

practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar

ejercicios
practicos.

-uso de TICS




- Proporcionar

bibliografia.
Unidad 10. El alumnado | 1.- No discriminaciéon e | Nota: cada Nota: cada Nota: cada
Los derechos | desarrolla igualdad en materia de actos | profesor(a) profesor(a) profesor(a)
humanos en | conocimientos, para | de comercio. seleccionara las seleccionara las | seleccionara los
materia de | analizar y estrategias de estrategias de | medios didacticos
comerciantes comprender la | 2.- Equidad de género en aprendizaje que | ensefianza que |y recursos que

aplicaciéon de los
derechos humanos
en materia de actos
de comercio.

materia de actos de comercio.

considere
pertinentes.

- Disefio de mapas
conceptuales y
esquemas.

- Trabajo
colaborativo.

- Investigacion
documental.

- Aprendizaje
basado en
problemas.

- Aprendizaje
cooperativo.

- Cuadros
comparativos.

- Aprendizaje
basado en
proyectos.

considere
pertinentes.

- Exposicion de
temas.

- Encuadre
teorico.

- Conferencias
por profesionales
invitados.

- Elaboracion de
cuestionarios.

- Lecturas
obligatorias.

- Mesas
redondas.

- Asistencia a
seminarios
relacionados con
la materia.

considere
pertinentes.

- Uso de pizarrones.

- Uso de
proyectores.

- Manuales y libros
de estudio.

- Biblioteca

- aula invertida.

- uso de elementos
audiovisuales o
escritos.

- entornos virtuales
de ensefianza-

aprendizaje

-uso de TICS




- Trabajos escritos.

- Debates en el
aula.

- Realizar
resumenes.

- Participaciones
en clase.

- Trabajo en
equipo.

- Lluvia de ideas.

- Investigacion
de campo.

- Proporcionar y
resolver casos

practicos.

- Seguimiento al
alumnado.

- Discusiones
dirigidas.

-autoevaluacion.

- Evaluacion
reciproca.

- Tutorias.
- Realizar
ejercicios

practicos.

- Proporcionar
bibliografia.




8.- Procedimiento de Evaluacion:

Tipo de evaluacion
Desarrollo del Conocimiento
Examenes parciales
Examen Final
Tareas
Proyectos
Participacion en el aula

Desarrollo de Habilidades
Trabajo en equipo
Comunicacion oral y escrita
Planteamiento y solucion de problemas
Trabajo en Talleres, Laboratorios u
Observatorios

Desarrollo de Actitudes
Responsabilidad
Colaboracion
Compromiso

TOTAL: 100%

Nota: Cada Profesor puede seleccionar los
mecanismos de evaluacion que estime
pertinentes, y variar los porcentajes como
considere conveniente para totalizar un 100%
de la evaluacion, el cual debera ser informado a
las y los alumnos(as) al inicio del curso.

Porcentaje

40%

30%

30%
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